
בפרויקט מורכב, החוזה עם קבלן חיפוי אלומיניום הוא מסמך ניהולי והנדסי, לא רק מסמך משפטי. אם רוצים להימנע
מעיכובים, תוספות מחיר, כשלים באטימות או ויכוחים על אחריות, צריך להגדיר בחוזה בדיוק מה מספקים, לפי איזה
מפרט, מי מאשר דגמים, איך מודדים כמויות, ומה קורה כשיש סטיות בביצוע. מי שבונה או משפץ חזיתות בישראל, בין
שמדובר במגדל משרדים, מרכז מסחרי, וילה יוקרתית או חיפוי אלומיניום למבני תעשייה, צריך לדרוש סעיפים ברורים

שמכסים גם תכנון, גם ייצור, גם התקנה וגם בדיקות.

הטעות הנפוצה ביותר היא להסתפק בהצעת מחיר כללית: "חיפוי אלומיניום כולל אספקה והתקנה". בניסוח כזה כמעט
כל מחלוקת עתידית כבר מובנית פנימה. בפרויקטים מורכבים, במיוחד כשיש שילוב של קירות מסך אלומיניום, קסטות
אלומיניום לחיפוי, פרופילי אלומיניום לחיפוי קירות, אזורי הצללה ופתרונות נסתרים של עיגון וניקוז, כל פרט קטן משפיע

על התקציב, המראה והעמידות לשנים.

מה חייב להופיע בחוזה של קבלן חיפוי אלומיניום
חוזה טוב חייב להתחיל בהגדרה מדויקת של היקף העבודה. לא מספיק לכתוב "חיפוי חזיתות באלומיניום". צריך לפרט אם
מדובר על חיפוי קירות חוץ אלומיניום, על חיפוי מבנים באלומיניום בשיטת קסטות, על פאנל אלומיניום לחיפוי, על חיפוי
פח אלומיניום, או על שילוב עם קירות מסך אלומיניום. לכל שיטה יש סט דרישות שונה מבחינת שלד נשיאה, עיגונים,

פתחים, תפרי התפשטות, איטום, טיפול בפינות וגמרים.

החלק השני הוא הגדרת התוצרים. בפרויקט מקצועי הקבלן לא מביא רק פועלים וחומר. הוא מספק סט מסמכים
ותפוקות: תוכניות ייצור, תוכניות התקנה, פרטי ביצוע, דוגמת צבע, דוגמת גמר, אישור מהנדס במידת הצורך, ולעיתים גם
mockup, כלומר מקטע דוגמה בגודל אמיתי שמאפשר לבחון קווים, חיבורים והחזרי אור לפני ייצור סדרתי. בבניינים

יוקרתיים במרכז הארץ, מקטע דוגמה כזה חוסך תיקונים בעלות של עשרות אלפי שקלים.

כדאי לקבוע בחוזה גם מי הגורם המאשר בכל שלב. בפרויקטים רבים נוצרת תקלה פשוט כי האדריכל חשב שהיזם מאשר
צבע, המפקח חשב שהקבלן יבדוק פרטי עיגון, והמפעל כבר נכנס לייצור. כשאין מנגנון אישור מסודר, נוצרת אחריות
מפוזרת. בחוזה צריך לכתוב מי מאשר שופ דראוינג, מי מאשר דוגמיות, כמה זמן מוקצה לאישור, ומה קורה אם האישור

מתעכב.

מפרט טכני מדויק לחיפוי אלומיניום, בלי ניסוחים כלליים
כאן קובעים אם העבודה תתבצע כמו שצריך או תהפוך למקור אינסופי לחריגים. המפרט צריך לכלול את סוג האלומיניום,
עובי החומר, שיטת הגמר, צורת הכיפוף, מרחקי עיגון, טיפול בקצוות, וסוג תשתית המשנה. אם משתמשים בלוחות
אלומיניום לחיפוי או בקסטות, יש הבדל גדול בין עובי 2 מ"מ, 3 מ"מ או יותר, ובין פח מכופף לבין לוח מרוכב. גם פח

אלומיניום לחיפוי מבנים אינו מוצר אחיד, ולכן הניסוח "אלומיניום איכותי" אינו שווה דבר.

בישראל נהוג לראות מפרטים חלקיים שמציינים צבע קטלוגי אך לא מגדירים את רמת הברק, עמידות UV, סוג הצביעה או
התאמת הגוון בין סדרות ייצור שונות. בתוצאה, חזית אחת נראית מצוין ביום המסירה ואחרי שנה מתקבלים הבדלי טון
מורגשים, במיוחד בחזית דרומית או מערבית. בפרויקט של חיפוי אלומיניום מודרני, שבו האסתטיקה נשענת על קווים

נקיים ומשטחים אחידים, סטייה קטנה נראית מיד לעין.

אם מדובר בפתרון מיוחד, למשל חיפוי אלומיניום דמוי עץ, חיפוי אלומיניום מחורר, או חיפוי אלומיניום לווילות עם פרטי
גמר דקורטיביים, חייבים לצרף לחוזה דוגמית חתומה. לא תמונת השראה, לא הדמיה, אלא דוגמית פיזית מאושרת. כך

יודעים בדיוק מה הקבלן מתחייב לספק.

פרטים שכדאי להכניס למפרט

עובי חומר מינימלי, סוג הסגסוגת, סוג צביעה או אנודייז וגוון מאושר.

שיטת קיבוע, סוג ברגים או עוגנים, תפרי התפשטות ופתרונות איטום וניקוז.



טולרנסים מותרים ליישור, מרווחים בין יחידות, וסטייה מקסימלית בקווי מפגש.

אחריות להתאמה בין תכנון האדריכל לבין אפשרות ייצור והתקנת חיפוי אלומיניום בפועל.

לוחות זמנים, שלבי ביצוע ובקרה בשטח
בפרויקט מורכב, עיכוב של קבלן אחד מזיז שרשרת שלמה. לכן לוח הזמנים בחוזה צריך להיות מפורק לשלבים, לא רק
תאריך התחלה ותאריך סיום. כדאי להגדיר מתי נמדד האתר בפועל, מתי מוגשות תוכניות ייצור, מתי מתקבל אישור, כמה
זמן לוקח ייצור, ומתי מתחילות עבודות חיפוי אלומיניום בשטח. בפרויקטים של חיפוי מבנים מסחריים באלומיניום, עיכוב

בן שבועיים עלול לדחות פתיחה מסחרית ולייצר נזק גבוה הרבה יותר מעלות החיפוי עצמו.

עוד סעיף קריטי הוא תלות בקבלנים אחרים. אם שלד, איטום, טיח, קונסטרוקציית פלדה או פתחים אינם מוכנים בזמן,
מתקין חיפוי אלומיניום לא יכול לעבוד בקצב מלא. צריך לקבוע בחוזה כיצד מטפלים במסירה חלקית של שטחים,

בהפסקות עבודה, בשינוע נוסף ובצוות שחוזר לאתר. אחרת, הקבלן ידרוש תוספת כספית, ובמקרים מסוימים בצדק.

המלצה מעשית היא לחייב ישיבת התנעה מסודרת עם פרוטוקול, לפני תחילת ייצור. בישיבה הזאת עוברים על נקודות
ממשק, שטחים רגישים, גמרי פתחים, חיבורים לגג, ניקוזים, מערכות מיזוג ושילוט. זה נכון במיוחד כשיש חיפוי אלומיניום
לבנייני מגורים שבהם דיירים עתידיים מצפים לגמר נקי, או כשמבצעים שיפוץ חזיתות אלומיניום בבניין פעיל שאסור

להשבית.

מחיר חיפוי אלומיניום למטר, ומה צריך לדרוש בסעיף הכספי
אחד הנושאים הרגישים ביותר הוא המחיר. הרבה מזמינים מחפשים מחיר חיפוי אלומיניום למטר או בודקים מחירון חיפוי
אלומיניום, אבל בפרויקטים מורכבים המספר לבדו כמעט לא אומר כלום. חזית פשוטה וישרה שונה לגמרי מחזית עם
זוויות, קרניזים, פתחים רבים, הסתרות מערכות, יחידות מחוררות או גישה מורכבת עם מנופים ופיגומים תלויים. לכן

החוזה צריך להפריד בין מחיר בסיס לבין תוספות ידועות מראש.

ברוב המקרים בישראל, הפער בין הצעה זולה להצעה יקרה אינו נובע רק מרווח קבלני. לעיתים אחת החברות כללה
תכנון מפורט, קונסטרוקציית משנה, דוגמית, מנוף, איטום, אחריות מורחבת ופינוי פסולת, והשנייה לא. כך נולדות הצעות

שנראות זולות ב-20 אחוז אך מתייקרות בהמשך. כשבודקים חברות חיפוי אלומיניום, צריך לדרוש טבלת הכללה והחרגה.

הערת שוק בישראלמה צריך להופיע בחוזהרכיב

לפי שיטת חיפוי, כולל או לא כולל קונסטרוקציה, גישהמחיר למ"ר
והרמה

הטווחים משתנים מאוד לפי מורכבות,
גובה וגמר

פתחים מיוחדים, פינות, כיפופים, ניקובים, דלתות שירות,חריגים
תיקוני תשתית

כאן מתפתחות רוב התוספות התקציביות

תנאי
תשלום

מקובל לשלב מקדמה, ייצור, אספקהאבני דרך לפי תוצרים מאושרים, לא רק לפי זמן
וגמר התקנה

כדאי להפריד בין חומר, צביעה וביצועמשך אחריות, על מה היא חלה, ומה נחשב בלאי רגילאחריות

אין מחיר אחד שמתאים לכל פרויקט, אבל בשוק הישראלי נהוג לבחון טווחים ולא מספר בודד. אם הצעה אחת נמוכה
בצורה חריגה, בקשו פירוט בכתב. בחוזה עצמו יש להגדיר שיטת מדידה, כלומר מה נחשב שטח לחיוב, איך מחשבים

פתחים, פינות, קרניזים, אלמנטים בולטים ועבודות בגובה.

אחריות, בדיקות וקבלת עבודה בחיפוי מבנים באלומיניום



כאן נבחן הפער בין פרויקט שנמסר יפה לבין פרויקט שנשאר פתוח חודשים. עבודות חיפוי אלומיניום צריכות להימסר לפי
קריטריונים ברורים: יישור, גוון, רמת גמר, אטימות, חיזוקים, ניקוז, תקינות פתחים ועמידות מכנית בסיסית. כדאי להגדיר

מראש סיור מסירה ראשוני, רשימת ליקויים, מועד תיקון וסיור מסירה סופי.

בבניינים גבוהים או באזורים חשופים לרוח, חשוב לקבוע מי אחראי לבדיקות רלוונטיות או לאישורים הנדרשים לפי
התכנון. לא כל פרויקט מחייב אותן בדיקות, אבל אם יש צורך בבדיקת אטימות, בדיקת עיגון או אימות מפרט, זה חייב
להופיע מראש. כשמדובר על אלומיניום לחיפוי קירות חוץ, האתגר איננו רק מראה אלא גם תפקוד לאורך זמן, כולל

התפשטות תרמית, קורוזיה במפגשים עם מתכות אחרות וניקוז מים נסתר.

נושא האחריות חייב להיות מפוצל: אחריות על חומר, אחריות על צביעה או גמר, ואחריות על התקנת חיפוי אלומיניום.
לעיתים היצרן נותן אחריות מסוימת על הצבע, אך הקבלן אחראי על תשתית לא ישרה, על חיבורים רופפים או על חדירת

מים דרך פרט שבוצע לא נכון. אם הסעיף כללי מדי, בעת תקלה כל צד יטען שהאחריות אצל השני.

מה לכלול בפרק האחריות

משך אחריות נפרד לחומר, לגמר פני שטח ולביצוע.1. 

זמן תגובה לתקלה, במיוחד במקרה של חדירת מים או אלמנט רופף.2. 

הגדרה אם האחריות כוללת פירוק והרכבה, מנוף, אטימה משלימה וניקוי.3. 

הוראות תחזוקה, כי ללא תחזוקה סבירה גם חיפוי איכותי ייפגע.4. 

התאמה לסוג הפרויקט, ממגורים ועד מבני תעשייה
לא כל קבלן מתאים לכל פרויקט. יש קבלנים חזקים מאוד בעבודות סדרתיות של חיפוי אלומיניום לבנייני מגורים, ויש
כאלה שמתמחים דווקא במעטפת מורכבת של משרדים, מסחר או חיפוי מבנים מסחריים באלומיניום. אחרים מצוינים
בפרויקטים פרטיים, כמו חיפוי אלומיניום לווילות או עיצוב חזיתות אלומיניום עם רמת גמר גבוהה במיוחד. בחוזה צריך

לשקף את אופי הפרויקט ולא להעתיק טיוטה גנרית.

למשל, בחיפוי אלומיניום למבני תעשייה הדגש לרוב יהיה על עמידות, תחזוקה נוחה, כיסוי מהיר של שטחים גדולים ועלות
תחרותית. לעומת זאת, בבניין ייצוגי במרכז העיר, הדיוק הוויזואלי חשוב לא פחות מעמידות החומר. אם בוחרים חיפוי
חזיתות באלומיניום עם קווים אופקיים רציפים, כל סטייה של כמה מילימטרים תבלוט. לכן מומלץ לקבוע בחוזה טולרנסים

מדידים ופרוטוקול בדיקה בשטח.

כאשר משלבים כמה מערכות, כמו קירות מסך אלומיניום לצד חיפוי קירות חוץ אלומיניום, חיוני להגדיר מי אחראי לקו
התפר בין המערכות. זאת נקודת כשל קלאסית. מים לא מכבדים גבולות בין קבלנים, ולכן גם החוזה לא יכול להתעלם

מהממשקים האלה.

איך בודקים חברות חיפוי אלומיניום לפני חתימה
לפני החוזה, צריך לבדוק את הגוף שמאחוריו. לא די בתיק עבודות יפה. חפשו ניסיון בסוג מערכת דומה, לא רק במראה
דומה. פרויקט של פאנל אלומיניום לחיפוי אינו בהכרח מלמד על יכולת לבצע קסטות מורכבות, וחיפוי אלומיניום מחורר

דורש לעיתים תכנון שונה מבחינת קשיחות, רשרוש ברוח והסתרת תשתיות.

בפועל כדאי לדבר עם שני לקוחות לפחות מפרויקטים שכבר אוכלסו, לא רק כאלה שנמצאים במהלך עבודה. שאלו איך
הקבלן התנהל אחרי המסירה, האם עמד בלוחות זמנים, ואיך טיפל בתקלות. בדיקה כזאת שווה יותר מהבטחה פרסומית.
אם מדובר בקבלן או מתקין חיפוי אלומיניום שעובד על פרויקטים מורכבים, הוא אמור להציג גם שיטת עבודה מסודרת,

מנהל פרויקט זמין ותיעוד תכנון סביר.

בקשו לראות פרויקט דומה שבוצע לפני שנתיים לפחות, כדי לבחון הזדקנות חומר וגמר.

בדקו מי מייצר בפועל את הרכיבים, בארץ או בחו"ל, ומה זמני האספקה הריאליים.



וודאו שלקבלן יש יכולת מוכחת לנהל ממשקים עם שלד, איטום, חשמל וזכוכית.

בפרויקטים יקרים, נכון לשלב עורך דין מסחרי ומפקח או יועץ מעטפת שמכירים פתרונות חיפוי אלומיניום. העלות של
בדיקת חוזה מקצועית קטנה לעומת טעות אחת במפרט, בהזמנה או באחריות.

שאלות נפוצות

מה ההבדל בין הצעת מחיר לבין חוזה מסודר בחיפוי אלומיניום?

הצעת מחיר מציגה מסגרת מסחרית, אבל חוזה מסודר מגדיר אחריות, מפרט, לוחות זמנים, שיטת מדידה, בדיקות ומנגנון
לטיפול בחריגים. בפרויקט פשוט אפשר לפעמים להסתפק במסמך קצר, אבל בפרויקט מורכב זה כמעט תמיד מתכון

למחלוקות.

האם חייבים לצרף דוגמית פיזית של החיפוי?

כן, ברוב המקרים זה צעד נכון מאוד. דוגמית חתומה מונעת ויכוחים על גוון, טקסטורה, ברק וסוג גמר, במיוחד כשמדובר
על חיפוי אלומיניום דמוי עץ, חיפוי מחורר או חזית אדריכלית רגישה.

איך בודקים אם מחיר חיפוי אלומיניום למטר באמת סביר?

משווים לא רק מספר סופי אלא גם היקף כלול: תכנון, קונסטרוקציה, גישה, מנוף, דוגמית, איטום, אחריות ופינוי פסולת.
אם רוצים החלטה טובה, מבקשים מכל מציע להגיש פירוט אחיד ואז משווים תפוחים לתפוחים.

מי אחראי על חדירת מים, קבלן החיפוי או קבלן האיטום?

התשובה תלויה בממשק ובניסוח החוזה. אם הפרט שבוצע על ידי קבלן החיפוי כולל רכיבי איטום או ניקוז, האחריות שלו
צריכה להיות מפורשת. אם אין חלוקה ברורה, מתחיל ויכוח יקר ומיותר בין בעלי המקצוע.

האם חוזה כזה רלוונטי גם לפרויקטים פרטיים כמו וילות?

בהחלט כן. דווקא בבתים פרטיים עם דרישות עיצוב גבוהות, שינויים תכופים ותשומת לב לפרטים, חוזה מסודר מגן גם על
הלקוח וגם על הקבלן. זה נכון במיוחד כשיש עיצוב חזיתות אלומיניום מותאם אישית או שילוב של כמה חומרי גמר.

מתי כדאי לערב מפקח או יועץ מעטפת?

כשמדובר בחזית מורכבת, בגובה משמעותי, בשילוב מערכות רבות או בתקציב גדול, מומלץ לערב איש מקצוע כזה כבר
בשלב החוזה. הוא עוזר לזהות חוסרים במפרט ולסגור נקודות כשל לפני שהן הופכות לבעיה בשטח.

בין אם אתם מזמינים חיפוי פח אלומיניום למבנה תעשייה, חיפוי אלומיניום מודרני לבניין מגורים או מעטפת מורכבת
למבנה מסחרי, החוזה הוא הכלי המרכזי ששומר על התקציב ועל רמת הביצוע. כשמגדירים נכון מפרט, אחריות, לוחות
זמנים וממשקים, קל יותר לבחור קבלן חיפוי אלומיניום מתאים ולקבל תוצאה שנראית טוב גם ביום המסירה וגם שנים
אחר כך. אם כבר קיבלתם הצעה, שווה לעבור עליה סעיף סעיף לפני חתימה, ורצוי עם איש מקצוע שמכיר את התחום

לעומק.

https://www.dargroupbuild.com/services/

DAR GROUP אודות

חברת דאר גרופ )DAR GROUP( מובילה את תחום חיפוי המבנים בישראל ומציעה מעטפת פתרונות
אדריכליים מתקדמים לחזיתות. אנו מתמחים באופן בלעדי ביישום ועיצוב באמצעות לוחות אלוקבונד



המהווים את חומר הגלם האיכותי ביותר לחיפוי חיצוני.

החברה מלווה פרויקטים במגזר הפרטי, העסקי והציבורי, משלב התכנון והחיתוך המדויק ועד להתקנה
בשטח. חיפוי המבנה מעניק מראה מודרני נקי ויוקרתי וגם משפר משמעותית את הבידוד התרמי והאקוסטי

ומגן על המבנה לאורך שנים רבות.

מעוניינים בשידרוג חזית המבנה?

www.dargroupbuild.com :למידע נוסף וצפייה בפרויקטים שלנו היכנסו לאתר

https://dargroupbuild.com/

