
Πώς να προετοιμαστείτε για την πρώτη
συνάντηση με σύμβουλο διαχείρισης περιουσίας
Η πρώτη επαφή με έναν σύμβουλο διαχείρισης περιουσίας μπορεί να μοιάζει με άγνωστο
έδαφος. Δεν χρειάζεται να είστε ειδικός στα χρηματοοικονομικά για να την κάνετε
παραγωγική. Αρκεί να έχετε κάνει μερικές απλές προετοιμασίες και να γνωρίζετε τι να
περιμένετε. Σκοπός της συνάντησης είναι να καταλάβει ο σύμβουλος την προσωπική σας
κατάσταση, ώστε να προτείνει λύσεις που ταιριάζουν πραγματικά σε εσάς.

Κατανοήστε τους δικούς σας οικονομικούς στόχους
Πριν μιλήσετε με οποιονδήποτε, αφιερώστε χρόνο για να σκεφτείτε τι θέλετε να πετύχετε.
Μιλάμε για σύνταξη, για αγορά κατοικίας, για σπουδές παιδιών ή για μια πιο ήρεμη
συνταξιοδότηση; Κάθε οικονομικός στόχος έχει διαφορετικό χρονικό ορίζοντα και
διαφορετική ανοχή στον κίνδυνο. Όταν έχετε ξεκάθαρη εικόνα, η συζήτηση γίνεται πιο
στοχευμένη. Μην ανησυχείτε αν οι στόχοι σας είναι ακόμα ασαφείς — ακόμα και μια γενική
ιδέα βοηθά.

https://www.youtube.com/watch?v=xRXZl8ibrRU
https://www.youtube.com/watch?v=xRXZl8ibrRU


Σκεφτείτε επίσης τι δεν θέλετε. Υπάρχουν επενδύσεις που σας φαίνονται πολύ
ριψοκίνδυνες; Προτιμάτε σταθερές αποδόσεις, έστω και μικρότερες; Αυτές οι προτιμήσεις
είναι εξίσου σημαντικές με τους ίδιους τους στόχους. Η ειλικρίνεια σε αυτό το στάδιο
εξοικονομεί χρόνο και παρεξηγήσεις αργότερα.

Συγκεντρώστε τα βασικά έγγραφα και στοιχεία
Ο σύμβουλος χρειάζεται μια σαφή εικόνα της τρέχουσας οικονομικής σας κατάστασης. Δεν
χρειάζεται να φέρετε κάθε απόδειξη, αλλά να είστε έτοιμοι να συζητήσετε τα εξής:

Το ετήσιο εισόδημά σας (από μισθωτή εργασία, ελεύθερο επάγγελμα, ενοίκια ή
άλλες πηγές).

Τα περιουσιακά σας στοιχεία (ακίνητα, καταθέσεις, μετοχές, ομόλογα).

Τις υποχρεώσεις σας (δάνεια, πιστωτικές κάρτες, δόσεις).

Υπάρχοντα επενδυτικά προϊόντα ή ασφαλιστήρια συμβόλαια.

Αν διαθέτετε ήδη επενδυτικό λογαριασμό ή έχετε προηγούμενη εμπειρία με θεματοφυλακή
τίτλων, αναφέρετέ το. Αυτά τα δεδομένα βοηθούν τον σύμβουλο να σχηματίσει μια
ρεαλιστική εικόνα και να εντοπίσει κενά ή ευκαιρίες. Μην κρύβετε χρέη ή δύσκολες
καταστάσεις — η απόκρυψή τους οδηγεί σε λάθος συμβουλές.

Μάθετε για το επενδυτικό προφίλ και την ανοχή στον κίνδυνο



Κατά τη διάρκεια της συνάντησης, ο σύμβουλος θα σας μιλήσει για το επενδυτικό προφίλ
σας. Πρόκειται ουσιαστικά για ένα διάγραμμα που δείχνει πόσο ρίσκο είστε διατεθειμένοι
να πάρετε. Αν η προοπτική μιας προσωρινής πτώσης στην αξία του χαρτοφυλακίου σας
αγχώνει, μάλλον ανήκετε σε συντηρητικό προφίλ. Αν, αντιθέτως, αντέχετε διακυμάνσεις
για μεγαλύτερη απόδοση μακροπρόθεσμα, το προφίλ σας είναι πιο επιθετικό.

Εδώ ακριβώς μπαίνουν στο παιχνίδι οι επενδυτικές συμβουλές. Ένας έμπειρος σύμβουλος
δεν προτείνει απλώς προϊόντα. Σας βοηθά να καταλάβετε τις συνέπειες κάθε επιλογής και
να ισορροπήσετε ανάμεσα σε αυτό που θέλετε και σε αυτό που είναι ρεαλιστικό. Μην
διστάσετε να κάνετε ερωτήσεις για όρους που δεν γνωρίζετε, όπως εκτέλεση εντολών ή
παρακολούθηση χαρτοφυλακίου.

Καθορίστε το πλαίσιο συνεργασίας
Η πρώτη συνάντηση είναι επίσης η κατάλληλη στιγμή για να μάθετε πώς θα δουλέψετε
μαζί. Θα υπάρχει τακτική αναφορά προόδου; Πόσο συχνά; Θα μπορείτε να επικοινωνείτε
απευθείας με τον σύμβουλο ή μόνο μέσω βοηθού; Υπάρχει κάποιο κανονιστικό πλαίσιο που
διέπει τις προτάσεις του, όπως υποχρέωση να ενεργεί προς το συμφέρον σας;

Ρωτήστε επίσης για τη διαδικασία λήψης αποφάσεων. Σε περίπτωση που χρειαστεί να
αλλάξετε κάτι στο χαρτοφυλάκιο, πώς θα γίνει; Θα χρειαστεί η δική σας έγκριση ή υπάρχει

https://www.hellasfin.gr/


εξουσιοδότηση για συγκεκριμένες κινήσεις; Η διαφάνεια σε αυτά τα σημεία χτίζει
εμπιστοσύνη και αποτρέπει παρεξηγήσεις.

Προετοιμάστε ερωτήσεις για την πρακτική πλευρά
Καλό είναι να έχετε μαζί σας μια λίστα με πρακτικές ερωτήσεις. Παραδείγματα:

Ποια είναι τα ελάχιστα κεφάλαια για να ξεκινήσουμε;

Υπάρχουν χρεώσεις για την έναρξη ή τη διαχείριση του λογαριασμού;

Πώς γίνεται η παρακολούθηση χαρτοφυλακίου; Υπάρχει online πρόσβαση;

Τι συμβαίνει αν θελήσω να αποσύρω χρήματα νωρίτερα;

Μην αισθανθείτε άβολα να ρωτήσετε για το κόστος. Οι χρεώσεις μπορεί να κρύβονται σε
προμήθειες, σε ποσοστά επί του χαρτοφυλακίου ή σε πάγια έξοδα. Ζητήστε να σας
εξηγήσουν όλες τις χρεώσεις και να σας δώσουν ένα παράδειγμα υπολογισμού. Μια καλή
σχέση βασίζεται στη διαφάνεια από την αρχή.

Μετά τη συνάντηση: αξιολογήστε και αποφασίστε
Μόλις ολοκληρωθεί η συζήτηση, πάρτε το χρόνο σας. Συγκρίνετε αυτά που ακούσατε με τις
δικές σας ανάγκες. Υπάρχει χημεία και εμπιστοσύνη; Οι προτάσεις ήταν κατανοητές ή
γεμάτες ορολογία; Ένας καλός σύμβουλος δεν σας πιέζει να υπογράψετε αμέσως.
Αντιθέτως, σας αφήνει χώρο να σκεφτείτε και σας παρέχει γραπτό υλικό για να το
μελετήσετε.



Θυμηθείτε: η διαχείριση περιουσίας δεν είναι μια απόφαση της στιγμής. Είναι μια διαδρομή
που εξελίσσεται. Η πρώτη συνάντηση είναι απλώς η αφετηρία. Οι επενδυτικές συμβουλές
που θα λάβετε στη συνέχεια πρέπει να προσαρμόζονται στις αλλαγές της ζωής σας — όχι
να μένουν στατικές. Αν νιώθετε ότι ο σύμβουλος σας ακούει και καταλαβαίνει τους
στόχους σας, έχετε κάνει ήδη ένα μεγάλο βήμα προς τη σωστή κατεύθυνση.


