
איחוד הלוואות למשכנתא דרך משכון נכס קיים הפך לאסטרטגיה מרכזית עבור משקי בית ועסקים קטנים המבקשים
להוריד החזר חודשי, לנקות מסגרות אשראי ולהחזיר שליטה בתזרים. המהלך נשען על מינוף ההון העצמי בנכס קיים כדי

לספוג הלוואות יקרות קצרות טווח לתוך מסגרת משכנתאית זולה וארוכה יותר. עם זאת, הוא מצריך ניתוח סיכונים
מקצועי, הבנה רגולטורית ותכנון פיננסי מוקפד כדי שלא להחליף בעיה אחת באחרת.

מהו איחוד הלוואות למשכנתא דרך משכון נכס קיים
בבסיס התהליך, בעל נכס עם משכנתא קיימת או נקייה משעבוד מבצע הלוואה חדשה כנגד שווי הנכס. הכסף משמש

לסגירת הלוואות חיצוניות יקרות כמו כרטיסי אשראי, הלוואות צרכניות, מסגרות בנקאיות או חובות לעוסק. כך, כלל החוב
מרוכז תחת משכנתא אחת בריבית נמוכה יותר ובפריסה נוחה.

איחוד הלוואות למשכנתא שונה מגרירת משכנתא או מיחזור משכנתא: כאן מתווסף רכיב סגירת חובות חיצוניים, לא רק
שיפור תנאי החוב הקיים על הנכס. לרוב מבוצע רישום משכון/שעבוד מדרגה מתאימה, ולעיתים נדרש הסכמת בנק קיים

במקרה של מדרגה שנייה.

יתרונות מרכזיים באיחוד הלוואות למשכנתא
ריבית נמוכה משמעותית לעומת אשראי צרכני: שיעור הריבית המשכנתאי בדרך כלל נמוך במאות נקודות

בסיס מאשראי לא מובטח, הודות לבטוחה נדלנית.

החזר חודשי מופחת ושיפור תזרים: פריסת החוב לתקופה ארוכה מאפשרת ירידה בהחזר חודשי, שחרור
מסגרות והקטנת עומס פיננסי שוטף.

פישוט ניהולי: חיוב אחד במקום מספר הלוואות, שקיפות מעקב וניהול סיכונים מרוכזים באשראי אחד.

שיפור ציון אשראי עתידי: סגירת הלוואות קצרות והקטנת ניצול מסגרות עשויים לשפר התנהגות אשראית
ולשקף יציבות בפני מוסדות.

חסרונות וסיכונים שיש להביא בחשבון
הארכת חוב: פריסת החוב לשנים רבות עלולה להביא לתשלום ריבית כוללת גבוהה יותר לאורך חיי ההלוואה

למרות ריבית שנתית נמוכה יותר.

סיכון לנכס: העברת חובות צרכניים למשכנתא מכניסה את הנכס כבטוחה, וכשל פירעון עלול לסכן את הבית
או המשרד.

עמלות ולוגיסטיקה: עלויות פתיחת תיק, שמאות, רישום משכון, ייעוץ, תיווך והוצאות נלוות עלולות לשחוק את
הכדאיות אם לא מתמחרים נכון.

משמעת פיננסית: אם ממשיכים לצרוך אשראי לאחר האיחוד, החוב הכפול יצמח מחדש. נדרש שינוי
התנהגותי וכלכלי.

מתי המהלך מתאים ומתי עדיף להימנע
המהלך מתאים כשקיימים חובות יקרים בריבית משתנה גבוהה, תזרים לחוץ זמנית, והון עצמי מספק בנכס. הוא אפקטיבי

במיוחד כאשר שיעור המימון לאחר האיחוד נותר בתחום סביר ומרווח הביטחון נשמר. בנוסף, יש יתרון כאשר הזכאות
לפריסה ארוכה מאפשרת תכנון תזרימי מותאם הכנסה.

לעומת זאת, אם יחס החוב להכנסה גבולי או ערך הנכס תנודתי במיוחד, או אם קיימת אי ודאות תעסוקתית, כדאי לבחון
אלטרנטיבות. כמו כן, אם החובות קרובים לסיום או שהעמלות יבלעו את החיסכון, יתכן שהמהלך אינו משתלם.



פרמטרים קריטיים להערכת כדאיות

)LTV( יחס מימון לנכס

יחס מימון לאחר האיחוד צריך להיבחן מול מגבלות בנק ישראל ונהלי הבנק. לרוב, לדירת מגורים עיקרית ניתן להגיע
לשיעורי מימון גבוהים יותר לעומת נכס להשקעה. שמאות עדכנית תקבע את שווי הנכס לצורך חישוב יחס המימון בפועל.

יחס החזר מהכנסה ועמידות בריביות

ההחזר החודשי החדש חייב לעמוד ביעד אחוזי מההכנסה נטו. קיימת חובה לבדוק תרחиши ריבית עולים, במיוחד
במסלולים משתנים. נדרש מרווח בטחון כך שגם בתרחיש לחוץ התזרים נותר חיובי ולא שוחק כרית ביטחון חיונית.

עלות כוללת לאורך חיי ההלוואה

יש להשוות לא רק ריבית שנתית אלא גם סך הריבית המצטברת והעמלות לאורך התקופה. לפעמים קיצור תקופה
במסלולים יקרים ושילוב מסלול פריים או קבועה לא צמודה מאזן בין הורדת תשלום חודשי לשמירה על עלות כוללת

נמוכה.

התנהגות אשראית ויציבות הכנסה

היסטוריית אשראי, החזרות, פיגורים וניצול מסגרות ישפיעו על התמחור והאישור. יציבות תעסוקתית, הכנסה מגוונת
וביטחונות נוספים ישפרו תנאים. זהו שלב בו עבודה עם יועץ משכנתאות פרטי מנוסה יכולה לשפר משמעותית את

הסיכויים ואת הריביות.

המסלולים האפשריים וכיצד לבנות תמהיל נכון
איחוד הלוואות למשכנתא אינו מסלול אחד אלא תמהיל. ניתן לשלב קבועה צמודה או לא צמודה, פריים, משתנה כל חמש,

ולעיתים גישור קצר לטווח סגירת חובות עד כניסת כספים. המטרה היא לאזן בין סיכון ריבית, יציבות תשלום וגמישות
פירעון מוקדם.

לדוגמה, חלק קבוע לא צמוד מעניק ודאות תשלום ומגן מפני אינפלציה, פריים מספק גמישות ועמלת פירעון נמוכה,
ומסלול משתנה מבוקר מאפשר תמחור אטרקטיבי בתחילת התקופה. חלוקת סיכונים נכונה חשובה יותר מרדיפה אחר

הריבית הנמוכה ביותר בנקודת זמן יחידה.

שיקולי פירעון עתידי וגמישות

אם צפויה הכנסה חד פעמית, ירושה או בונוס, כדאי לבנות תמהיל עם רכיב בעל עמלת פירעון נמוכה כדי לאפשר קיצור
משמעותי של התקופה. ניתן להגדיר קרן שוטפת לצמצום חוב מהיר ולהימנע מהתמכרות לנוחות ההחזר המופחתת.

היבטים תפעוליים: שלבים בתהליך ומה להכין מראש
מיפוי חוב מלא: איסוף כל ההלוואות, יתרות, ריביות, עמלות פירעון ותאריכי סיום. חשוב לכלול גם חובות חוץ

בנקאיים.

בדיקת שווי והשעבוד: שמאות עדכנית, בדיקת רישומי טאבו או מנהל, ומצב שעבוד קיים כולל מדרגות.

תכנון תמהיל והחזר: בניית תרחישים, בדיקת רגישות לריבית ואינפלציה, והגדרת יעד החזר בר קיימא ביחס
להכנסה.

הגשת בקשות ואישורים: עבודה מקבילה מול מספר בנקים לשיפור התחרותיות, כולל מסמכי הכנסה, דוחות
BDI והצהרות בנק.



המסגרת הרגולטורית והשלכות מיסוי
ההלוואה נרשמת כמשכנתא או משכון על הנכס, ולכן חלה רגולציה של בנק ישראל לגבי מסלולים, חשיפה לריביות

משתנות והערכת כושר החזר. בנקים בוחנים תרחישים של עליית ריבית ובודקים עמידות לוותק הכנסה. בנוסף, תידרש
הצהרת מקור כספים ותיעוד לשימוש בכספי ההלוואה לסגירת חובות.

מבחינת מס, ברמת משק בית אין הטבת מס שוטפת על ריבית משכנתא. לעוסקים וחברות, ייתכנו היבטי ניכוי ריבית אם
ההלוואה משמשת למימון פעילות עסקית ונרשמת כהלוואה עסקית מגובה נדל"ן. חובה להיוועץ עם רואה חשבון כדי

לשרטט טיפול חשבונאי נכון.

בחינת כדאיות מספרית: איך להשוות נכון
מדד מרכזי הוא עלות כוללת מתואמת זמן. מחשבים את סך הריבית והעמלות הצפויות לאחר האיחוד לעומת המצב

הקיים, כולל עלויות פירעון מוקדם וקנסות. חשוב לבדוק גם KPIים תזרימיים
https://velolinxstorage1.blob.core.windows.net/gilfinance-blog-il/israel-finance-magazine/mdrykhym-

fynnsyym/hvrh-khlkhlyt-hry-hfsdym-khvdym-ykh-mkmym-gm-t-hmvtyvtsyh.html כמו יחס החזר מהכנסה, ימי
אשראי משוקמים ומדד חוסן פיננסי ביתי לאחר חיסכון חודשי.

בנוסף, יש לבחון את ערך האופציה: האפשרות למחזר בעתיד, לקצר תקופה כששיעורי הריבית יורדים, או להזרים עודפי
מזומן ולצמצם קרן ברכיבי פירעון גמישים. אלה ערכים שלא תמיד נמדדים בשקלול פשוט אך משפיעים על ההחלטה.

שגיאות נפוצות וכיצד להימנע מהן
התמקדות בריבית נומינלית בלבד: התעלמות מהעמלות ומהארכת התקופה מובילה להערכת חסר של עלות

כוללת.

אי בדיקת עמידות לעליית ריבית: מסלולים משתנים ללא כרית ביטחון עלולים להפוך החזר נוח לכבד בפרק
זמן קצר.

שמירה על מסגרות פתוחות: לאחר סגירת החובות, הישארות עם מסגרות פעילות ללא שינוי הרגלים גורמת
להצטברות חוב מחדש.

הערכת שווי לא עדכנית: הסתמכות על מחירי עבר עשויה ליצור פערי בטוחות ועיכובים בתהליך האישור.

תפקידו של יועץ מקצועי והערך המוסף בתהליך
ייעוץ משכנתאות איכותי מתחיל בניתוח עומק פיננסי ולא במציאת הצעה זולה בלבד. יועץ משכנתאות פרטי בונה

תרחישים, מדמה עליות ריבית, בוחן תזרים שנתי ועלויות כוללות, ומתאים תמהיל למסגרת רגולטורית ולצרכים אישיים.

יועץ פיננסי מומלץ מסייע בגיבוש תוכנית הבראה כוללת: הפחתת הוצאות קבועות, בניית תקציב, חלוקת יעדים רבעוניים
להקטנת חוב, והטמעת כללי משמעת אשראית. כך, פעולת האיחוד היא אמצעי בתוך תהליך רחב של ייעוץ להבראה

כלכלית ולא פתרון נקודתי בלבד.

טקטיקות מיקוח מול בנקים

הצגת תמחור מתחרה, שמאות שמרנית אך מבוססת, דוח BDI משופר עם סגירת חריגים, וצמצום יחס מימון על ידי
הזרמת הון עצמי - כל אלה מחזקים עמדת מיקוח. ניהול מכרז בנקאי מסודר תוך עמידה בזמני תוקף אישור עקרוני מייצר

יתרון כלכלי משמעותי.

משכנתא לגיל השלישי ואיחוד הלוואות: מה שונה



משכנתא לגיל השלישי דורשת תשומת לב נוספת לנושא תוחלת החוב, הכנסות פנסיוניות, ביטוח חיים ותכנון ירושה.
בנקים בוחנים משך הלוואה מותאם גיל והיקף הכנסה לאחר פרישה, ולעיתים מציעים מסלולים ייעודיים עם פריסה

חכמה ודרישות ביטוח שונות.

במקרים רבים קיימת עדיפות לשלב רכיב קבוע לא צמוד לטובת ודאות, ולבחון פתרונות משלימים כמו משכנתא הפוכה או
גרייס חלקי לתקופה מוגדרת. הכל צריך להיות תחת מטריית בקרה תזרימית מחמירה ושקופה למשפחה.

דוגמא תפעולית: משפחה מאחדת חובות
נניח משפחה עם דירה בשווי 2 מיליון ש"ח ויתרת משכנתא של 600 אלף ש"ח. חובות חיצוניים מצטברים של 220 אלף

ש"ח בריביות דו ספרתיות מכבידים על תזרים. לאחר שמאות ואישור יחס מימון סופי, נלקחת תוספת משכנתא של 250
אלף ש"ח לסגירת כל ההלוואות והוצאות התהליך, והתשלום החודשי הכולל יורד ב-35 אחוז.

התמהיל כולל 50 אחוז קבועה לא צמודה, 30 אחוז פריים ו-20 אחוז משתנה חמש. המשפחה מתחייבת לקרן חירום של
שלושה חודשי הוצאות, ומגדירה יעד קיצור תקופה בכל שנה באמצעות החזר מוקדם בסכום שנתי קבוע. כך נשמרת

שליטה בעלות הכוללת למרות פריסה ארוכה יותר.

בדיקת רגישות: מה קורה כשהריבית עולה
יש לבצע סימולציה לעלייה של 1-3 נקודות אחוז בפריים ובמדד המחירים. בוחנים את השפעת העלייה על ההחזר

החודשי, יחס ההחזר והיכולת לשמור על כרית הביטחון. התוצרים מכתיבים תמהיל שמרני או אגרסיבי בהתאם ליכולת
הספיגה של משק הבית או העסק.

בתרחיש בו הריבית מטפסת, עדיף להגדיל רכיב קבוע לא צמוד או לקצר תקופות במסלולים משתנים. ניתן לשלב סעיפי
יציאה עתידיים מתוכננים - לדוגמה, חלון פירעון ללא קנס בתאריך מסוים - כדי לשמור על גמישות אסטרטגית.

מסמכים נדרשים וטיימליין ריאלי
דפי חשבון בנק ותדפיסי כרטיסי אשראי 6-12 חודשים לאחור, תלושי שכר או דוחות רווח והפסד לעצמאים,

ודוח אשראי צרכני עדכני.

נסח טאבו/אישור זכויות, אישורי היעדר חובות ארנונה/ועד בית במידת הצורך, ותיקים קיימים של משכנתא.

אישורים לסילוק חובות קיימים, מכתבי כוונות מבנקים/חברות אשראי ופרטי חשבונות לסילוק מרוכז.

מבחינת זמנים, פרויקט יעיל יכול להסתיים תוך 3-6 שבועות מרגע איסוף מסמכים מלא, כולל שמאות, אישור עקרוני,
הצעות מתחרות, חתימות וסילוקים. עיכובים נובעים לרוב מחוסרים בתיעוד או מפערים בשמאות מול ציפיות הלקוח.

בקרת סיכונים אחרי האיחוד: לא משאירים קצוות פתוחים
ביטול מסגרות אשראי עודפות או הקטנתן, כדי למנוע חזרה לצריכת יתר.

הקמת קרן חירום, יעד חיסכון חודשי אוטומטי ותיעדוף פירעון מוקדם לרכיבי ריבית יקרים בתמהיל.

בקרה רבעונית: בדיקת התקדמות לעומת תוכנית ההבראה, התאמות לתקציב ולתמהיל לפי שינויים בשוק.

איחוד חובות לעסקים קטנים מול בעלי דירות להשקעה
לעסק קטן, תזרים תנודתי וצרכי אשראי עונתיים משפיעים על בניית תמהיל. הלוואה מגובה נכס פרטי עשויה להוזיל

משמעותית עלויות אשראי לעסק, אך חשוב להפריד בין חשבונאות עסקית לפרטית ולהבין סיכוני ערבוב בטוחות. במקרים
רבים עדיף הלוואה עסקית ייעודית עם בטוחה נדל"נית והזרמה מסודרת לעסק.



בעלי דירות להשקעה צריכים להביא בחשבון מס שולי על שכר דירה, שיעור תפוסה, תחזוקה ושיפוצים. יחס מימון שמרני
יחד עם בדיקת תרחישים של ירידת שכר דירה מבטיחים עמידות במיתון. התאמת ביטוח שכר דירה וביטוח מבנה מפחיתה

סיכון כולל.

שאלות שכדאי לשאול לפני שמתחילים
מה יחס המימון לאחר האיחוד וכמה כרית ביטחון נותרת מול ירידת שווי או עליית ריבית.

מה העלות הכוללת הצפויה כולל עמלות, ביטוחים ושמאות לעומת עלות החובות הקיימים עד סיומם.

איזה תמהיל מקנה גמישות לפירעון מוקדם ומינימום קנסות אם תרצו לקצר תקופה בעוד שנתיים-שלוש.

כיצד משנים הרגלים פיננסיים כדי למנוע צבירת חוב מחדש לאחר שחרור מסגרות.

תרשים זרימה מנטלי לקבלת החלטה
אם החוב היקר גבוה, יש הון עצמי בנכס ויעד ההחזר מתקבל בתקני הבנק - ממשיכים לשלב הצעות. אם העלות הכוללת

לאחר עמלות עדיין זולה מהשארת המצב הקיים - בונים תמהיל עם עוגני הגנה. אם נדרשת משמעת פיננסית שאין וודאות
לגביה - משלבים תוכנית חינוך פיננסי וליווי רבעוני לכשנה הראשונה.

מדדי הצלחה לאחר שנה
ירידה מובהקת ביחס החזר מהכנסה ושיפור עודף תזרימי נטו חודשי.

סגירת מסגרות אשראי יקרות והיעדר משיכות חריגות או פיגורים.

צמצום יתרת הקרן בקצב מהיר מהצפוי באמצעות פירעונות מוקדמים נקודתיים.

מתי עדיף לבחור במיחזור בלבד במקום איחוד
כאשר עיקר ההחזר הכבד נובע מתנאי משכנתא לא יעילים ולא מחובות חיצוניים יקרים, מיחזור נקודתי של המשכנתא

בלבד עשוי לפתור את הבעיה. במצב כזה בוחנים קיצור תקופה, מעבר לרכיב לא צמוד או הגדלת חלק פריים, ללא סיכון
נוסף לנכס מעבר לקיים וללא תוספת חוב לצריכה.

עם זאת, כאשר פיזור חובות חוץ בנקאיים מכביד על תזרים ועל ציון אשראי, לאיחוד יש ערך תפעולי משמעותי שמיחזור
לבדו לא מספק. ההחלטה תלויה בתמהיל החוב, בעלות כוללת ובכושר ההחזר העתידי.

כלי עזר והכנה לפגישה עם הבנק או היועץ
גיליון מעקב הלוואות עם יתרות, ריביות, החזר חודשי ועמלת פירעון לכל חוב.

סימולציית תמהיל בשלושה תרחישים: בסיסי, שמרני ואגרסיבי, כולל מדדי עמידות.

תקציב ביתי/עסקי מעודכן וביטחון בכך שההחזר החדש עומד בכללי זהב שנקבעו מראש.

נקודת מבט התנהגותית: למה איחוד עובד - ולמה לפעמים לא
איחוד מפשט את המערכת הקוגניטיבית: פחות חשבונות, פחות תזכורות, יותר ודאות. פסיכולוגית, ירידה בהחזר מפנה

קשב וקבלת החלטות משופרת. עם זאת, ללא כללי משחק ברורים - הקטנת מסגרות, קביעת יעד חיסכון ושגרות ביקורת
- מתקבלת תחושת הקלה זמנית בלבד, וההתנהגות הישנה חוזרת.

לכן יש להטמיע מנגנון אוטומטי: הוראת קבע לחיסכון, "מעטפת" פירעון מוקדם שנתי והגבלת רכישות אשראי. כאן
מתחדד הערך של ליווי רציף על ידי יועץ פיננסי מומלץ עד להתייצבות מלאה של התזרים.



שאלות נפוצות קצרות

האם צריך שמאות וביטוחים חדשים

ברוב המקרים כן, נדרשת שמאות עדכנית וביטוח מבנה תואם יתרת החוב. ביטוח חיים תלוי גיל ובריאות הלווה ועשוי
להשתנות באיחוד מול הארכת תקופה או הגדלת חוב.

מה אם קיימת משכנתא במדרגה ראשונה

ניתן לשקול הגדלה בבנק הקיים, או משכון מדרגה שנייה בכפוף להסכמות וסיכון. לעיתים עדיף למחזר את כל החוב בבנק
חדש לטובת תמחור אחיד ובטוחה אחת נקייה.

האם אפשר לבצע בריבית קבועה בלבד

אפשרי אך לא תמיד אופטימלי. שילוב רכיב פריים או משתנה מאפשר גמישות ופירעונות מוקדמים בעלויות מופחתות.
האיזון תלוי בפרופיל הסיכון והיעדים.

כיצד משתלב תהליך עם ייעוץ משכנתאות קיים

יועץ קיים יכול לבצע ניתוח עומק, לאסוף הצעות מתחרות ולנהל מו"מ. מתווה פעולה ברור, לוח זמנים ומדדי הצלחה
יבטיחו תוצאה מיטבית ויאפשרו בקרה שוטפת.

כללי זהב לפני חתימה
אין איחוד בלי תוכנית הבראה התנהגותית ומנגנון בקרה רבעוני לפחות לשנה הראשונה.

בודקים שלושה תרחישים: בסיסי, עליית ריבית, ירידת הכנסה זמנית. מאשרים רק אם שלושתם עומדים בכללי
הסף.

שומרים על הוצאות נלוות מתחת לסף סביר ביחס לחיסכון הכולל, תוך ניהול משא ומתן אגרסיבי על עמלות.

מילה אחרונה על אסטרטגיה ואחריות
איחוד הלוואות למשכנתא דרך משכון נכס קיים הוא כלי חזק כאשר משתמשים בו כחלק ממערך תכנון כוללני. הוא משלב

הנמכת ריבית, פישוט ניהולי ושיקום תזרים, אך מחייב ניהול סיכונים מוקפד, בניית תמהיל חכם ומשמעת לאחר הביצוע.
בעזרת ליווי של יועץ משכנתאות פרטי וצוות ייעוץ להבראה כלכלית ניתן לתרגם את המהלך לתועלת ארוכת טווח

ולבסס יציבות פיננסית בת קיימא.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ היא חברת ייעוץ וליווי פיננסי מובילה, המספקת מעטפת מקצועית של פתרונות
מימון, אשראי והבראה כלכלית. המשרד חורט על דגלו מקצועיות, יצירתיות וליווי אישי, במטרה להוביל את קהל

לקוחותיו לעצמאות ויציבות כלכלית.

תחומי ההתמחות והשירותים שלנו:

יעוץ משכנתאות: ליווי צמוד, מכרז ריביות בין בנקים והתאמת תמהיל המשכנתא האופטימלי והחסכוני ביותר.

משכנתא לגיל השלישי )משכנתא הפוכה(: פתרונות פיננסיים לבני 55 ומעלה המאפשרים נזילות כספית
ושמירה על רמת החיים.

איחוד הלוואות: פתרון חכם להקטנת ההחזר החודשי, יצירת סדר בתזרים המזומנים והקלה בעומס הכלכלי.



מומחה אשראי ומימון: גיוס אשראי בתנאים מועדפים והתאמת פתרונות מימון יצירתיים לעסקים ולפרטיים.

מסורבי בנקים וחילוטים: ליווי מורכב ומתן פתרונות חוץ-בנקאיים ואחרים ללקוחות שנתקלו בסירוב מטעם
המערכת הבנקאית.

יעוץ פיננסי טרום רכישה: תכנון תקציבי מדויק וניתוח כדאיות לפני קבלת החלטות נדל"ן משמעותיות.

השקעות נדל"ן: איתור, ייעוץ וליווי עסקאות נדל"ן מניבות להגדלת ההון העצמי.

אימון להצלחה פיננסית: הקניית כלים פרקטיים וליווי אישי להשגת יעדים כלכליים וצמיחה.

הרצאות פיננסיות: הדרכות והעשרת ידע פיננסי לארגונים, קבוצות ופרטיים.

פרטי התקשרות:

כתובת המשרד: הנפת הדגל 5, בניין "צבי צרפתי" החדש, קומה 2, נס ציונה.

טלפון משרד: 08-6100720

גיל )מנכ"ל ובעלים(: 052-344112

ענת )מנהלת המשרד(: 054-5020452

Gil@gilfinance.co.il :דוא"ל

/https://gilfinance.co :אתר אינטרנט

חיבור לרשתות החברתיות שלנו:
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