
ทุกวันนี้ รับทำ seeding ผู้ บริโภคไทย มักหาข้ อมูลรีวิ วก่อนควักเงินจ่าย การยิงแอดเพียงอย่างเดียวจึงไม่พอ เพราะความน่าเชื่อ
ถือเกิดจากการถูกพูดถึงซ้ำ ๆ ในหลายที่ จึงไม่แปลกที่ธุรกิจยุคใหม่จะหันมาใช้  รับทำ seeding เป็ นอาวุธหลักทางการตลาด
Seeding คืออะไร และทำไมถึงสำคัญ Seeding คือการหว่านเมล็ดพันธุ์ของข้ อมูลลงในพื้นที่ออนไลน์ ทั้ งกระทู้ ถาม-ตอบ รีวิ ว
สินค้ า และบทความในเว็บไซต์พันธมิตร โดยให้ ข้ อมูลที่เป็ นประโยชน์ก่อน แล้ วค่อยพูดถึงแบรนด์ จุดแข็งของวิธีนี้คือ เนื้อหาที่
ถูกวางไว้ จะคงอยู่บนอินเทอร์เน็ตต่อไป พร้ อมสร้ างสัญญาณเชิงบวกให้ เครื่องมือค้ นหา แบบไหนที่ควรใช้ บริการรับทำ Seeding
- ชื่อสินค้ าไม่มีผลการค้ นหาที่เป็ นกลางเลย - เจอข้ อมูลเก่าหรือความเข้ าใจผิดติดหน้ าแรก - เตรียมเปิดสาขาหรือแคมเปญ
ใหญ่ - CPC สูงขึ้นเรื่อย ๆ จนกำไรบาง - อยู่ในธุรกิจที่การตัดสินใจซื้อใช้ เวลาและอาศัยความไว้ ใจสูง บริการรับทำ Seeding
ครอบคลุมอะไรบ้ าง 1. การวางกลยุทธ์และวิจัยกลุ่มเป้าหมาย งานที่ดีเริ่มจาก การทำความเข้ าใจสินค้ า คู่แข่ง และคำค้ นที่ลูกค้ า
ใช้ จริง ก่อนจะแปลงเป็ นหัวข้ อคอนเทนต์เป็ นสิบ ๆ ชิ้น 2. เขียนเนื้อหาให้ เหมือนคนจริง เราจะสร้ างงานเขียนแบบสปินเนื้อหา
เพื่อไม่ให้ ซ้ำกัน ตั้ งแต่คำถามสั้ นไปจนถึงรีวิ วยาวพร้ อมรูปประกอบ เพื่อให้ บทสนทนาดูสมจริงและไม่ถูกมองว่าเป็ นสแปม 3.
เลือกพื้นที่ให้ ตรงกลุ่ม ไม่ใช่ทุกช่องทางจะเหมาะกับทุกธุรกิจ บริการเฉพาะทางอาจต้ องอาศัยกลุ่มเฉพาะกลุ่ม ทีมงานจะจัด
ตารางกระจายแบบค่อยเป็ นค่อยไป 4. การเสริมพลังด้ วย SEO เนื้อหาที่วางไว้ จะถูกออกแบบให้ ติดคำค้ น สามารถต่อยอดเป็ น
ลิงก์กลับมายังเว็บไซต์หลัก คุ้ มค่ากว่าการทำอย่างใดอย่างหนึ่งเดี่ยว ๆ 5. Reporting ทุกงานควรมีตัวเลขยืนยัน เช่น จำนวนการ
เข้ าถึง ยอดวิว จำนวนคอมเมนต์ อันดับคำค้ น และปริมาณการค้ นหาชื่อแบรนด์ ทำเองได้ ไหม หรือควรจ้ าง หลายคนเริ่มต้ นด้ วย
การทำเอง แต่มักเจอปัญหาเดิม ๆ น้ำเสียงเหมือนกันหมดจนคนอ่านจับได้  เอเจนซีที่ทำงานด้ านนี้โดยตรง เข้ าใจกติกาของ
แต่ละแพลตฟอร์มเป็ นอย่างดี คุณจึงเอาเวลาไปโฟกัสกับการขายได้ เต็มที่ เลือกอย่างไรไม่ให้ เสียเงินฟรี 1. ขอ portfolio ที่
ตรวจสอบได้  2. ถามว่าเนื้อหาเขียนใหม่ทั้ งหมดหรือคัดลอกมา 3. ดูว่ามีรายงานผลชัดเจนหรือไม่ 4. อย่าหลงเชื่อการรับประกัน
ที่เกิ นจริง 5. เทียบราคาโดยดูที่คุณภาพ ไม่ใช่จำนวนโพสต์อย่างเดียว ผลลัพธ์ที่ควรคาดหวังและกรอบเวลา ในกรณีส่วนใหญ่
เดือนแรกจะเป็ นช่วงวางฐานเนื้อหา ราวเดือนที่สองจะเริ่มมีคนทักเข้ ามาโดยอ้ างถึงรีวิ ว และตั้ งแต่เดือนที่สามขึ้นไปผลจะสะสม
ชัดเจนขึ้น บทสรุป Seeding คือการสร้ างความน่าเชื่อถือทีละชั้ น หากคุณต้ องการให้ แบรนด์ถูกพูดถึงในที่ที่ลูกค้ ามองหา เริ่มวัน
นี้ย่อมดีกว่ารอให้ คู่แข่งพูดถึงตัวเองไปก่อน ทักหาเราเพื่อวางแผน seeding ที่เหมาะกับงบของคุณ ได้ ทันที
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